
DOCENTE Demetrio Praticò

La gestione dei fornitori

Come garantire gli approvvigionamenti e ridurre i 

costi

MARKETING/COMMERCIALE

FINALITÀ
Accade tutti giorni che la guerra fredda tra fornitori e clienti porta a estenuanti contrattazioni 
sui prezzi per spuntare la miglior condizione al ribasso. 
Tuttavia l’esperienza sul campo mostra che un rapporto più riflessivo con i fornitori, invece, 
determina un miglior utilizzo delle risorse logistiche e permette di raggiungere migliori 
risultati di fatturato e margine operativo.
I partecipanti alla fine del corso disporranno degli strumenti operativi per avviare un 
processo decisionale d’acquisto più consapevole che permette di comprare al meglio non 
solo in termini di prezzi, ma anche di qualità, consegna e flessibilità. 

CONTENUTI
• Incrementare il valore d’acquisto; migliorare le performance e ridurre i costi d’acquisto
• Ottimizzare la spesa attuale degli acquisti
• La gestione delle offerte dei fornitori 
• Come selezionare e valutare le fonti d’acquisto
• Organizzare il processo d’acquisto dai fornitori 

DESTINATARI
Responsabili e addetti Approvvigionamenti e Logistica; Responsabili e addetti 

Amministrativi. E’ inoltre consigliato a Venditori che comprenderanno le logiche d’acquisto 

dei loro clienti e gli aspetti concreti che determinano la scelta dei fornitori.

C.F.P. G. ZANARDELLI
Via F. Gamba 10|12

BRESCIA

21/06
28/06

9,00 - 18,00
9,00 - 18,00

COSTI
€ 250 + IVA

PERSONALIZZAZIONE
Il corso è attivabile in forma personalizzata su richiesta della

singola azienda


